


DAS BTE CLEARING-CENTER:
DAS BTE CLEARING-CENTER VON BRANCHENPROFIS GENUTZT UND WEITEREMPFOHLEN.

900 mittelstandische Unternehmen des Modehandels haben sich bereits
.Im Jahr 2001 haben wir uns als einer der ersten Kunden dem BTE Clearing-Center an-

fi BTE Clearing- t L lassi t llen Part
ur das Clearing-Center als zuverlassigen und vertrauensvollen Partner geschlossen. Dank der guten Unterstiitzung des BTE Clearing-Centers konnten wir zligig

flr den elektronischen Datenaustausch entschieden. Mit dem vorhandenen und unkompliziert die elektronische Datenanbindung mit Uber 40 Lieferanten realisieren.

Warenwirtschaftssystem, ohne Investitionen in aufwandige EDI-Technik. Die dadurch eingesparte Zeit durch den Wegfall von Hintergrundarbeiten wie Auszeichnung

und Dateneingabe kommt heute wieder unseren Kunden und dem Umsatz zugute. -

Andreas Ganzbeck

Und der tagliche Datenaustausch tGber das BTE-Center lauft schnell und reibungslos. Modehaus Ganzbeck

EDI ist bei uns nicht mehr wegzudenken." Neubtting

NUTZEN AUCH SIE DIE VORTEILE VON EDI

B Direkte Datentibernahme in das eigene Warenwirtschaftssystem .Wir haben uns schon im Jahr 2005 an das Clearing-Center des BTE angeschlossen.
B Reduzierung manueller Eingaben auf ein Minimum Wir konnten dadurch EDI ganz schnell in unseren einzelnen Shops realisieren.
. . Fast zeitgleich haben wir alle Industriepartner in den elektronischen Datenaustausch
B Nutzung der Vorauszeichnung der Lieferanten
) o . eingebunden. Pro Tag werden heute im Schnitt 50 bis 60 EDI-Nachrichten ausgetauscht,
B Rationalisierung von Verwaltungsablaufen - . : : :
. . . . von Preislisten uber Lieferscheine bis zu Abverkaufsmeldungen. Martin Gerhold
W Beschleunigter Wareneingang mit geringerem Personalaufwand Wir arbeiten mit EDI nicht nur schneller als friither, sondern auch mit viel niedrigeren Kosten. Geasl;r:gfts?i'i'h:er der
B Reduzierung von Bestanden bei verbesserter Warenprasenz So klein kann ein Laden gar nicht sein, dass sich EDI nicht lohnt!” Fa. Gerhold + Partner
BESTELLUNG VERWALTUNG FOLGENDE DATEN KONNEN UBER DAS BTE CLEARING-CENTER
MIT LIEFERANTEN ELEKTRONISCH AUSGETAUSCHT WERDEN:
B Artikelstammdaten/Preiskatalog (PRICAT) B Lagerbestandberichte (INVRPT)
B Bestellungen (ORDERS) B Rechnungen (INVOIC]
B Bestellbestatigungen (ORDRSP) B Zahlungsavise (REMADV]
— B Lieferscheine (DESADV) B Wareneingangsmeldungen (RECADV])
v W Abverkaufsmeldungen (SLSRPT)
DIE LEISTUNGEN DES BTE CLEARING-CENTERS:
B EDV-Formatabstimmung mit Lieferanten B Datenweiterleitung
B Datenkonvertierung B Sicherheits-Archivierung
KASSE/VERKAUF WARENEINGANG B Formatkontrolle B Hotline
DIE VORTEILE DES BTE CLEARING-CENTERS DIE MONATLICHEN TEILNEHMERGEBUHREN:
B Alle mafigeblichen Mode-Markenhersteller bereits angebunden 20,00 EUR 1.00 EUR 1,00 EUR Zwischen 0,005 12.00 EUR
B Umfassender Service bei Einfihrung und Anwendung [Li_”kl' einem Iz, D0 EmsiEngead eesen i D} IS EL @
ieferanten und einer werden berechnet)
B Geringer organisatorischer Aufwand durch Einschaltung eines kompetenten Dienstleisters Empfangsadresse]
B Spezielle EDI-Kenntnisse nicht erforderlich
B Kein eigener EDI-Konverter notwendig Hinweis zu den Volumengebiihren:

Volumengebihren fallen nur fiir den Versand von Daten an (z.B. Bestellung, Abverkaufsmeldung). Fiir den Empfang von Daten (z.B. Artikel-
stammdaten, Bestellbestatigung) werden keine Volumengebiihren erhoben.



